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Entre o retrovisor e o radar: o que o Censo 2024 
ainda não mostra sobre a Educação Superior

Principais highlights do 
Censo 2024

Resultados IndCap Hoper
Novos Produtos / Desafios Operacionais
Mercado em 2026 vs 2027 



4

20
24



5

Rede privada 
apresenta 
queda. EaD 
ainda capta 
75% das 
matrículas.

Histórico de Ingressantes¹ na Graduação Brasil 2013-2024

¹Ingressantes por processo seletivo
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A EaD supera 50% das 
matrículas totais 
(privado + público).  
Mas, apesar do 
volume, mostra 
tendência de queda 
na capatação.

Histórico de Matrículas na Graduação Brasil 2013-2024
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Presencial, desde 
2022, com leve 
estabilidade. 

Há mais busca por 
ofertas com  
presencialidade.

Ofertas deixam de 
ser bimodal em 
2025.
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A EaD responde por metade dos egressos 
desde 2023 e cria novo perfil de formados.

Com o novo marco, o semipresencial deve surgir 
entre essas curvas. Será o  equilíbrio entre 
conveniência digital e presença física?
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Mercado concentrado: 20 IES respondem por 75% das matrículas; novo marco terá impactos diferentes 
para grandes, médios e pequenos players.
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CAGR
(2019-2024)

10,6%

4,1%

Evolução de Matrículas Cursos de Medicina no Brasil Rede Pública e Privada

A medicina mantém crescimento, principalmente pela rede privada, avança acima de 10% ao ano. Com nova DCN, maior 
competitividade e o contexto de residência médica, teremos muito a otimizar na operação do curso.
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Ocupação de vagas em Medicina 2024

Ocupação caiu de 95% para 92% em 2024 ( 3 p.p.), repetindo a queda de 2023.
Aumento da oferta não foi absorvido, indicando pressão estrutural de saturação.
Expectativa de mais vagas via judicialização, Mais Médicos e expansões já autorizadas
possibilidades de erosão de preços e margens.
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Resultados IndCap Hoper
Novos Produtos / Desafios Operacionais
Mercado em 2026 vs 2027 



RESULTADOS
CAPTAÇÃO

Mensal

TIPOS DE OFERTAS
PRESENCIAL PRESENCIAL
EAD SEMIPRESENCIAL MAIOR GRAU PRESENCIALIDADE 
EAD ONLINE MENOR GRAU PRESENCIALIDADE

DISTRIBUIÇÃO VOLUME INGRESSANTES
PRESENCIAL 20%
EAD SEMIPRESENCIAL 25%
EAD ONLINE 55%

CAPTAÇÃO ACUMULADA¹ INGRESSANTES
PRESENCIAL 0%
EAD SEMIPRESENCIAL 15%
EAD ONLINE -2%
TODAS AS OFERTAS 2%

¹ Acumulada até junho 2025 / 2024 

Amostra Brasil (IC=95% 
e E.A. = 5%)

O Painel de Indicadores 
Hoper está composto por

311 IES participantes, 
representado 46% do volume de 

ingressantes totais e 36% das  
matriculas do Brasil

(referência ano 2023 Censo Educação 
Superior). 

2025.1
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Presencial: O acumulado até agosto, apresentou crescimento de 1% em relação ao mesmo período de 
2024. 
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Semipresencial: O acumulado até agosto, apresentou crescimento de 20% em relação ao mesmo período 
de 2024. 
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EaD online: O acumulado até agosto, apresentou encolhimento de -1% em relação ao mesmo período de 
2024. 
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Todos os Tipos de Ofertas: O acumulado até agosto, apresentou crescimento de 4% em relação ao mesmo 
período de 2024. 
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Fonte:https://www1.folha.uol.com.br/equilibrio
esaude/2025/10/em-menos-de-dois-anos-mec-

aprova-77-novos-cursos-de-medicina-com-4412-
vagas.shtml

Estados-líderes: Pará (8), Bahia 
(8), São Paulo (8); depois Ceará 

(7), Maranhão (7).
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Enamed 2025: primeira edição
Enamed
Na 1ª edição, foram 105.320 inscrições, sendo 96.635 confirmadas após pagamento. Desses confirmados, 
39.839 são concluintes de Medicina (obrigatório para esses). Total de 56.796 inscritos são médicos 
formados querendo usar nota no processo de Residência (Enare). 

O que é o Enamed: Iniciativa do Inep / MEC, começando em 2025. Avaliação anual para cursos de Medicina, com exame padronizado. Unificação das matrizes de avaliação para Medicina (Enade + prova objetiva do Enare). 
Prova em 19 de outubro, aplicada em 225 municípios

Novo momento da educação médica. 
Principais desafios: O impacto da nova DCN; Novo Enamed/Enare; Inovação na educação médica; IA para 
Medicina; Internato (custos e desafios); Capacitação do docente Médico; Saúde Mental dos estudantes de 
medicina; Educação Médica Continuada; Parcerias Estratégicas com Hospitais e Clínicas 

Ciclo 1 Fundamentos da Jornada Médica
Ciclo 2 Trilhas de Vivências Clínicas
Ciclo 3 Internato Médico

CURSO 
MEDICINA
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Novos Produtos / Desafios Operacionais

Implicações Estratégicas para as IES:
1. Revisão de Projetos Pedagógicos.
2. Investimentos em Infraestrutura.
3. Capacitação Docente.
4. Comunicação com Estudantes.

Produto x Mercado: É importantíssimo a IES avaliar que 
neste novo contexto (2025-28), haverá uma 
reconfiguração de produtos (A), portfólios (B) e 
mercados (C). Logo, teremos que entender como isso 
impactará a operação da IES, pela ótica da 
sustentabilidade/perenidade da operação.
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Ano Ambiente macro Efeito no ensino superior (lag incluído)

2025 Adoçamento fiscal e expansão de crédito Efeito neutro imediato, mas melhora de confiança institucional

2026 Ano de consumo e estímulo pré-eleitoral Captação e rematrícula reagem positivamente (lag de 6 meses)

2027 Reversão fiscal e endividamento alto Impacto inicial limitado, mas confiança cai e crédito aperta

2028 Contenção e ajuste pleno Evasão e inadimplência crescem, margens comprimem

IES sentirão melhora entre 2º/2026 e 1º/2027 (captação, adimplência e ticket médio).
A reversão virá entre 2º/2027 e 1º/2028, com recrudescimento de inadimplência e pressão sobre desconto e FIES/parcelamentos.
IES com base médica ou cursos de alta atratividade profissional tendem a se proteger mais (demanda inelástica).
IES generalistas e EAD massivo sentirão o choque antes e mais forte.

O ensino superior privado, sobretudo o não médico, é fortemente sensível a renda disponível e acesso a crédito estudantil, mas com um delay 
médio de 12 meses em relação a oscilações macroeconômicas.

Crescimento do PIB e emprego formal impacto positivo gradual nas matrículas e redução da inadimplência (lag
Restrição fiscal e juros altos impacto negativo no ciclo 

de rematrícula seguinte, não imediato.

Em 2026, portanto, com o governo forçando estímulos (FGTS, habitação, IR, crédito e consumo), a sensação de renda melhora. Isso tende a gerar 
uma retomada marginal de matrículas e controle de evasão no segundo semestre de 2026, efeito adocicado que as IES sentem a partir do 2027-1.

Mercado em 2026 vs 2027 
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MONITORA, MENSALMENTE, A CAPTAÇÃO DAS MATRÍCULAS?
SABE COMO PERFORMA SEU MERCADO?

VOCÊ...





https://www.lyceum.com.br/


https://www.creditoficoufacil.com.br/


https://www.d2l.com/pt-br/vamos-conversar/


https://principia.net/


https://wa.me/5545999700403


https://wa.me/5545999700403


https://wa.me/5545999700403


https://us02web.zoom.us/webinar/register/WN_GDpf-sZ_Rq2nKMWzpH2LkQ#/




https://wa.me/5545999700403





